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Если раньше нам, как потреби-
телям информационной про-
дукции, предлагались решения, 

с помощью которых мы самостоятель-
но должны были реализовывать и пре-

доставлять самим себе ту или иную ус-
лугу, то сейчас постепенно на главную 
роль выходит предоставление готовых 
сервисов и услуг. Удобнее разобрать 
на конкретном примере. Предположим, 

что вы намереваетесь посетить с твор-
ческим визитом некий мегаполис. До-
ма предварительно вы обзавелись 
картами города для КПК или ноутбу-
ка. Естественно, что начертание улиц 
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и шоссе в нем будет почти в актуаль-
ном состоянии. Чего нельзя будет ска-
зать о расположении гостиниц, кафе, 
магазинов. Понятно, что кто-то посто-
янно производит мониторинг подобно-
го рода информации и поддерживает 
карты в должном состоянии. Но карты 
надо еще найти, а затем, уже будучи 
на месте, попытаться сориентировать-
ся с помощью того же GPS. Человек – 
существо своеобразное. Ему хочется 
если уж не «всего и сразу», то уж точ-
но в виде «здесь и сейчас». То есть хо-
чет знать свое расположение без вся-
кого поиска карт, их закачивания в КПК 
и уж точно без долгого ожидания, по-
ка приемник GPS выдаст точные коор-
динаты. Благо быстро и точно опреде-
лить свои координаты в городских ус-
ловиях уже можно.

Как это реализуется на практи-
ке, в повседневной жизни? Предла-
гаю с автором идеи Денисом Алае-
вым рассмотреть организацию услуги 
Wi2Geo, которой и посвящено сегод-
няшнее интервью.

Денис, в чем заключается идея про-
екта?
Основой проекта является технология 
позиционирования в городе при помо-
щи Wi-Fi-сетей. Принципиальное отли-
чие от существующих систем навига-
ции (GPS) заключается в интерактив-
ности, т.е. создаваемый сервис будет 
не только средством для определения 
местоположения, но и инструментом 
общения, обмена информацией (теку-
щее местоположение, история переме-
щений). Среди прочих отличий и пре-
имуществ важно отметить:
n	 возможность навигации в любой 

точке города, в том числе на узких 
улицах и внутри зданий;

n	 существенно меньшее, чем у GPS, 
время, требуемое для приведения 
устройства в рабочий режим;

n	 более высокая точность по сравне-
нию с GPS и системами GSM-пози-
ционирования (до 1 метра);

n	 cущественно большая аудитория 
и нулевая стоимость входа (чтоб 
начать пользоваться, не нужно ни-
чего покупать, достаточно поста-
вить клиентское приложение).

Исходя из вышеперечисленного 
означает ли, что отправка запро-
сов на серверную часть проекта бу-

дет идти через любые интернет-ка-
налы? Предполагается ли клиент-
скую часть распространять вмес-
те с базой данных точек присутс-
твия Wi‑Fi?
Да, отправка запросов на серверную 
часть будет идти через любые интер-
нет-каналы. Это может быть GPRS, 
CDMA, тот же Wi‑Fi, главное, чтобы 
клиентское приложение могло соеди-
ниться с нашим сервером. На данный 
момент уже существует приложение 
для ноутбуков, которое хранит базу 
данных о Wi‑Fi-точках локально, но 
используется оно только для внутрен-
него тестирования. Думаю, что в бли-
жайшее время мы начнем распростра-
нять базу данных точек вместе с кли-
ентскими приложениями для ноутбу-
ков, это намного увеличит скорость 
позиционирования и уберет необходи-
мость подключаться к интернет-кана-
лам. Но тем не менее стоимость GPRS-
трафика не такая уж и большая, а на 
каждый запрос приходится не боль-
ше 200 байт в обе стороны, так что 
мы не видим каких-либо серьезных 
причин добавлять возможность оф-
флайн-позиционирования в мобиль-
ные клиенты.

Кого вы рассматриваете в качестве 
потенциальной аудитории?
Благодаря широкому распростране-
нию технологии Wi-Fi и значительно-
му снижению цен на Wi-Fi-совмести-
мые мобильные устройства количест-
во таких устройств и точек доступа су-
щественно выросло в последние го-

ды и продолжает увеличиваться. Со-
гласно исследованиям ABI Research, 
к 2012 году количество продаж Wi‑Fi-
чипсетов достигнет миллиарда в год. 
ABI также прогнозирует, что к 2011 го-
ду будет продаваться больше 250 мил-
лионов электронных устройств и более 
360 миллионов карманных устройств, 
оснащенных Wi-Fi. На данный момент 
почти 100% выпускаемых ноутбуков 
содержат Wi‑Fi-чипсет в базовой ком-
плектации. Все владельцы таких ус-
тройств являются потенциальными 
пользователями нашего сервиса.

Какова бизнес-модель? За счет че-
го предполагается зарабатывать 
деньги?
Конечному пользователю основные 
сервисы будут предоставляться бес-
платно. Зарабатывать мы предполага-
ем на дополнительных сервисах, воз-
можно, на рекламе, а также на прода-
же доступа к API для сторонних раз-
работчиков, которым интересно доба-
вить возможность Wi‑Fi-позициониро-
вания в уже существующие или какие-
то новые проекты. То, что такая заинте-
ресованность есть, мы уже уверены – 
на данный момент у нас есть несколь-
ко договоренностей с уже существу-
ющими проектами, которые хотят до-
бавить возможность позиционирова-
ния через Wi‑Fi.

Можете назвать эти проекты или хо-
тя бы их сферу деятельности?
Их огласить пока нельзя, а сфера их 
деятельности – в основном информа-
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ционные порталы и социальные се-
ти, есть также пара сервисов, предо-
ставляющих услуги корпоративным 
клиентам.

А как вы предполагаете вставлять 
рекламу – что-то наподобие IFRAME 
или иначе?
Можно и IFRAME, на самом деле 
это технические детали, посмотрим, 
вполне возможно, что это будет и 
JavaScript.

Знакомились ли с зарубежным опы-
том? Есть ли аналогичные сервисы 
на рынке?
Да, аналоги есть. Например, на аме-
риканском рынке действуют две 
компании близкой направленности: 
http://www.skyhookwireless.com и http://
www.navizon.com. Первая (по нашим 
оценкам) достаточно успешна и реа-
лизует похожие бизнес-модели в США 
и Канаде. К описываемому направ-
лению проявляет серьезный интерес 
компания Intel – они инвестировали 
в SkyHookWireless и ведут свои науч-
ные разработки. На российском рын-
ке в данный момент ничего похоже-
го нет.

Navizon на своей карте покрытия 
показывает и Москву. Они со сво-
ей технологией уже вышли на ры-
нок РФ или это своеобразная про-
мо-акция получилась?
Да, у Navizon есть карта покрытия 
в Москве и даже Санкт-Петербур-

ге. Но мы не считаем его своим кон-
курентом. Во-первых, сделать карту 
покрытия и выйти на рынок – это аб-
солютно разные вещи. Карту покры-
тия для Navizon делают пользовате-
ли, видимо, так случайно получилось. 
Мы не думаем, что на данный момент 
Navizon серьезно смотрит на россий-
ский рынок. Во-вторых, карта покры-
тия в Москве и Санкт-Петербурге уже 
сейчас у нас больше примерно в пол-
тора раза, чем у Navizon. В‑третьих, 
у нас разные бизнес-модели, Navizon 
продает свои приложения, что очень 
сложно, учитывая «российскую» мен-
тальность, мы же будем предостав-
лять Wi‑Fi-позиционирование вместе 
с ПО бесплатно.

Как именно происходит добавление 
новых сетей? За счет энтузиастов, 
целенаправленного обхода или как-
то по-другому?
Одновременно и так, и так. Во-первых, 
мы постоянно объезжаем новые мес-
та, увеличивая покрытие. Во-вторых, 
есть подпроект – http://labs.wi2geo.ru, 
там энтузиасты могут посмотреть ста-
тистику по Wi‑Fi-точкам, а также за-
лить свои собранные Wi‑Fi-точки. По-
лучается очень эффективно, например, 
в Санкт-Петербурге, Анталии и Ир-
кутске мы никогда не собирали точек, 
но тем не менее они там есть.

Кроме вас, как идеолога проекта, 
кто еще занят в проекте?
На данный момент в проекте работа-

ют 4 человека, считая и меня. Мы уже 
достаточно давно знакомы и работали 
над несколькими проектами, так что 
проблем с взаимопониманием нет.

И «как дошли до жизни такой»?
Мы все из Иркутска, переехали в Мос-
кву в разное время, но знаем друг дру-
га давно, еще оттуда. Двое из нас окон-
чили матфак ИГУ, еще один – МФТИ, 
я сам окончил МАИ, сейчас являюсь 
аспирантом. Когда-то давно вместе ра-
ботали в одном интернет-сервис-про-
вайдере, потом еще делали несколько 
интернет-проектов, в частности, свое-
го хостинг-провайдера.

Корни алгоритма и реализации, ка-
ковы они?
В рамках моей кандидатской диссерта-
ции был изобретен и реализован алго-
ритм, позволяющий определять место-
положение с точностью от 2 до 15 мет-
ров. Отлажен механизм сбора инфор-
мации о точках Wi-Fi-доступа, необхо-
димой для работы сервиса. Было про-
ведено исследование уже зарегист-
рированных патентов смежной тема-
тики, и мы посчитали, что формулы 
расчета местоположения – собствен-
но, know‑how – позволяют получить 
нам патент. Поэтому мы подали заяв-
ку на его получение.

Дело в том, что сам алгоритм, кото-
рым мы пользуемся, – это не триангу-
ляция. Мы составляем карту мощнос-
тей распределения сигналов, при этом 
нам совсем не нужно знать, где по-на-
стоящему находится Wi‑Fi-точка, до-
статочно знать, в каком месте (широта, 
долгота) и с какой мощностью мы при-
нимали сигнал от данной конкретной 
точки доступа. На основе этой инфор-
мации строятся карты распределения 
мощностей сигналов, и уже по этим 
картам определяется местоположе-
ние мобильного устройства.

Наверняка вы столкнулись со слож-
ностями в реализации, сколько вы 
открыли для себя технических изю-
минок?
Технических изюминок оказалось мно-
го. Например, мы параллельно дела-
ем навигацию через GSM, выясни-
лось, что там достаточно сложно сде-
лать триангуляцию. По умолчанию те-
лефон видит только одну соту, но там 
есть так называемое инженерное ме-

Денис Алаев - автор проекта (справа) и Александр Доржиев - один из участников 
проекта
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ню, включив которое, можно увидеть 
больше одной соты. Но доступ к это-
му меню был только в старых моделях. 
В современных же телефонах до него 
практически невозможно достучаться, 
а значит, и видеть больше одной соты, 
отсюда не может быть и триангуляции. 
Приходится определять навигацион-
ные координаты только по одной точ-
ке, а это, как ни крути, в лучшем слу-
чае метров 300-500 (в центре Москвы, 
там где базовые станции стоят доста-
точно часто).

Также выяснилось, что несмот-
ря на то что у Google Maps есть API, 
для Google Maps Mobile такого API 
нет. Обычное API использовать нель-
зя, так как урезанный Javascript в те-
лефонах не умеет работать с настоя-
щим API. Пришлось фактически повто-
рять путь Google и писать собственного 
клиента для мобильных карт. На дан-
ный момент мы используем Google 
Maps Static, правда, с некоторыми до-
работками, чтобы добавить возмож-
ность плавной прокрутки, правильный 
зум и так далее.

Со сбором информации об окру-
жающих Wi‑FI-сетях проблем осо-
бых не было, ни на Windows Mobile, 
ни на Windows XP/Vista (на момент на-
писания этих строк у нас есть ПО толь-
ко под эти две платформы). За исклю-
чением того, что в ОС Windows Vista 
лучше пользоваться утилитой netsh, 
нежели запросами через NDIS, к со-
жалению, вариант через NDIS работает 
только в очень ограниченном количест-
ве Wi‑Fi-чипсетов, например, с Atheros 
работает, а с Broadcom – нет.

В апреле вы посещали несколько 
мероприятий, в том числе и в МАИ. 
Хотелось бы выяснить ряд момен-
тов: удалось ли найти инвесто-
ров и насколько финансирование 
из внешних источников актуально 
для такого стартапа, как ваш?
Да, верно, посещали. В первую оче-
редь из-за того, что я являюсь аспиран-
том МАИ. А финансирование из внеш-
них источников всегда актуально, при-
чем больше не для того, чтобы сделать 
технологию, а для продвижения техно-
логии на рынке, особенно это касается 
нашего стартапа, так как сама по се-
бе идея достаточно нова, и нужно объ-
яснить пользователям, что это удобно 
и нужно. В данный момент мы ведем 

переговоры с несколькими венчурны-
ми фондами и компаниями о возмож-
ном финансировании проекта. На ран-
ней стадии проект финансировался 
из средств основателей. Текущие ис-
точники финансирования мы не хоте-
ли бы называть.

Когда вы знакомились с зарубеж-
ным материалом, то каковы теку-
щие применения (или возможные 
применения) увидели для промыш-
ленного сектора, среднего или ма-
лого бизнеса? Понятно, что сфера 
развлечений, по всей видимости, 
будет лидировать.
Безусловно, есть много применений 
для бизнеса. Наш сервис можно при-
менять для служб такси, тогда диспет-
черы будут точно знать, где находятся 
их автомобили, также мы видим боль-
шую зону применения для курьерских 
служб и вообще для всех логистичес-
ких компаний.

То есть привязать можно разные 
сферы, например, Аэрофлот и ту-
ристические агентства? В том пла-
не, что предоставлять местополо-
жение разных структур рядом с аэ-
ропортами, местами отдыха.
Конечно, привязать можно абсолют-
но разные сферы. Навигация так-
же плотно связана с нашей жизнью 
и всем, что мы делаем, как и телефон-
ная связь. Вот только используемые 
для навигации средства на сегодняш-

ний день оставляют желать лучшего. 
Мы пытаемся это изменить.

А выбранный вами инструмента-
рий – операционная система, SQL-
движок, механизмы масштабирова-
ния, на чем остановили выбор?
Серверы стоят на операционной систе-
ме FreeBSD, мы используем PHP в ка-
честве FrontEnd, в качестве BackEnd 
выступает движок WiGONE (Wi2Geo 
Orientation and Navigation Engine), ко-
торый, собственно, занимается рас-
четом координат через Wi‑Fi и GSM, 
сам движок написан на Java, в качест-
ве базы данных мы используем MySQL 
и OLAP4J (the Open Java API for OLAP), 
в силу специфики алгоритма он нам 
очень помогает. Технология просто 
масштабируется, нужно только поста-
вить второй Java-сервер и начать рас-
пределять запросы между ними. По на-
шим расчетам, один такой сервер смо-
жет выдерживать до 100 тысяч пользо-
вателей ежедневно.

Почему выбрали FreeBSD? Было ли 
это сделано исходя из каких-то по-
литических соображений или ис-
ходя из прагматических соображе-
ний и опыта?
Во-первых, конечно, благодаря опы-
ту. Мы в принципе достаточно давно 
уже используем FreeBSD (начинали 
еще с 3.х). Во-вторых, основной дви-
жок написан на Java, а, как известно, 
языку Java – почти все равно, на ка-
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кой платформе в итоге работает ПО. 
И к тому же Windows Server нужно по-
купать, а FreeBSD не просто так име-
ет приставку Free.

Расскажите, пожалуйста, о клиент-
ской части. Насколько вам удается 
делать единое ядро программы?
На данный момент, как я уже гово-
рил, клиентское ПО написано для 
двух платформ Windows Mobile 5/6 
и Windows XP/ Vista (stand-alone 
и IE plugin). Для Windows XP/Vista ядро 
цельное, различаются только участки 
кода, которые отвечают за сканирова-
ние Wi‑Fi-сетей. В Windows XP мы ска-
нируем при помощи NDIS, а в Windows 
Vista сканирование происходит при по-
мощи встроенной в OS консольной ути-
литы netsh. Эта утилита появилась еще 
во втором сервис‑паке Windows XP, 
но вот только в XP, она не умеет ска-
нировать Wi‑Fi-сети,  в Vista уже уме-
ет, что очень хорошо, так как другие, 
«классические», методы работают 
в Vista не всегда. Платформы Windows 
Mobile 5 и 6, как выяснилось, не очень 
сильно отличаются друг от друга, по-
этому удалось написать код, кото-
рый одинаково работает и на пятерке, 
и на шестерке. Также ведется работа 
по созданию клиентских приложений 
для iPhone, Symbian, Linux.

Рассматривали ли вы возможность 
сделать унифицированный клиент 
на Java? Если да, то почему отка-
зались?
Рассматривали. Если говорить про но-

Заблудиться можно, но сложно

утбуки, то написать унифицированный 
клиент на Java не представляется воз-
можным, так как даже внутри одного 
семейства ОС (Windows) приходится 
прибегать к разным методам опраши-
вания точек, нечего и говорить, что бу-
дет, когда мы попробуем перенес-
ти приложение на *nix. В любом слу-
чае придется пользоваться JNI, а это 
не сильно проще, чем написать отдель-
ные приложения для каждой из плат-
форм. Возможно, в будущем мы по-
меняем политику и сделаем едино-
го Java-клиента, который будет обра-
щаться уже к специализированным де-
монам на *nix-платформах или систем-
ным сервисам на Windows.

С мобильными платформами дело 
обстоит еще хуже. Из J2ME нет дос-
тупа к состоянию Wi‑Fi-окружения. 
Из J2ME даже нельзя получить инфор-
мацию о GSM-сотах. Есть, конечно, по-
лумифическая спецификация JSR179, 
по которой можно получить информа-
цию о GSM, но она присутствует бук-
вально на единицах моделей телефо-
нов. Поэтому на мобильных платфор-
мах тоже приходится писать native-при-
ложения.

Проводили ли вы аналитические 
расчеты – какие места больше все-
го запрашивают и в какое время су-
ток?
По географии у нас пока нет анали-
тики. Пока можем сказать, что в тече-
ние суток делается больше ста тысяч 
запросов на определение местополо-
жения. 60% запросов делается, как это 
ни странно, с ноутбуков, остальные 
40% делаются с устройств Windows 
Mobile. Думаю, что эта ситуация резко 
изменится, когда мы выйдем из фазы 
бета-тестирования сервиса. Основная 
часть запросов делается днем и ближе 
к вечеру. Кстати, уже есть пользовате-
ли, которые пользуются флэш-видже-
тами для LiveJournal, чтобы опреде-
лять и показывать свое местоположе-
ние друзьям.

Могут ли владельцы Wi-Fi-спотов 
отслеживать клиентов Wi2Geo, ко-
торые находятся в данный момент 
в зоне видимости их сети? Напри-
мер, для своей внутренней статис-
тики.
По умолчанию владельцы Wi-Fi-точек 
доступа не могут ничего отслеживать. 

Сканирование происходит в пассив-
ном режиме – мы ведь всего лишь на-
страиваемся на определенную час-
тоту и принимаем сигналы, как ра-
дио. Никаких подключений со сторо-
ны Wi‑Fi-точек не существует. Теоре-
тически, конечно, можно сделать та-
кую возможность со стороны Wi2Geo, 
т.е. если владелец Wi‑Fi-спота дока-
жет, что он владелец, можно говорить 
ему сколько пользователей (естествен-
но, обезличенных) находится в радиу-
се действия его сети. Но мне кажется, 
что в этом нет смысла. Сделать такую 
статистику не очень просто, а вот тол-
ку от нее практически никакого.

Насколько я знаю, у вас запланиро-
вана осенняя презентация проекта. 
Где она будет проходить?
Проходить это будет 18-25 сентября 
2008 года в Алуште. Полное точное на-
звание: «XVII Международный научно-
технический семинар «Современные 
технологии в задачах управления, ав-
томатики и обработки информации».

Какие вы видите перспективы 
до конца года? Что может быть ре-
ализовано в рамках города (какие-
либо приложения для муниципали-
тетов, геоинформатики и т. п.)?
До конца года мы планируем значи-
тельно расширить покрытие, доба-
вить еще несколько городов-милли-
онников, написать ПО под максималь-
но возможное количество платформ 
(под Windows Mobile 5/6 и Windwos XP/
Vista уже есть, будет для Symbian, 
iPhone, Linux, MAC OS), также мы пла-
нируем открыть API для возможности 
писать свои сервисы сторонним раз-
работчикам на основе нашей плат-
формы.

И в качестве послесловия стоит вы-
сказать пару своих мыслей. По мере 
роста городов и более плотной концен-
трации жителей, такого рода сервисы 
будут весьма востребованы. Не важно, 
что конечный пользователь, по всей 
видимости, не будет обращаться на-
прямую к серверам Wi2Geo. За не-
го это будут делать социальные се-
ти. А уж в какой форме и что имен-
но они, сети, будут предлагать, пока-
жет будущее. В любом случае, заблу-
диться скоро будет очень и очень про-
блематично.


